M Teufelberger - Redaelli

Area Sales Manager:in Schweiz100 %

Aufbau, Gestaltungsspielraum, Eigenverantwortung - Ihre Chance Vertriebspassion mit Ihrer Begeisterung fiir die Berge zu verbinden.

Das Familienunternehmen Teufelberger mit Sitz in Wels/Oberésterreich, ist eine diversifizierte, internationale Firmengruppe, die weltweit
mit Faserseilen, Stahlseilen und Umreifungsbandern erfolgreich ist. Innovation, stetiges Wachstum und geographische Expansion sind als
Ziel in der Unternehmensstrategie verankert. Im Zuge der Wachstumsstrategie suchen wir fiir die Tochter Teufelberger-Redaelli fir den
Schweizer Markt eine selbststindige und engagierte Vertriebspersonlichkeit als

Area Sales Manager:in Schweiz

In dieser Funktion tibernehmen Sie die Aufbauarbeit fiir den Schweizer Markt und tragen von Anfang an eine zentrale Verantwortung. Sie
betreuen Teufelberger-Redaelli Endkunden, Handler und OEMs, verkaufen Seilbahnseile und Handelswaren, erstellen Angebote und
begleiten die Auftragsabwicklung von A bis Z. Sie gestalten aktiv die Vertriebsstruktur, bauen ein nachhaltiges Netzwerk auf, treiben
Neukundenakquise vor Ort, sowie auf relevanten Messen voran und entwickeln bestehende Kundenbeziehungen weiter. Als ,Gesicht der
Marke” reprasentieren Sie das Unternehmen professionell, sind am Puls der Branche und geben aktuelle Produkt- und Marktkenntnisse an
lhre Kunden weiter. Die Position ermdglicht es Thnen, eigene Ideen umzusetzen, Prozesse mitzugestalten und den Vertrieb nachhaltig zu
pragen.

Sie bringen eine abgeschlossene kaufmannische und/oder technische Ausbildung mit, idealerweise erginzt durch eine Weiterbildung als
technischer Kaufmann, und verfiigen tiber technisches Grundverstandnis. Sie haben bereits mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb (KAM)
gesammelt, vorzugsweise mit Bezug zur Seilbahnbranche oder im Infrastrukturbereich des Winter- und Sommertourismus. lhre
Leidenschaft fiir den Vertrieb, Thre ausgeprégte Kundenorientierung, Verhandlungsstirke, hohe Selbststandigkeit und Reisebereitschaft
zeichnen Sie aus. Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse setzen wir voraus; Franzésisch- oder Italienischkenntnisse sind von Vorteil.
Ihr Wohnort liegt idealerweise nahe der Schweizer Alpen.

Es erwarten Sie innovative Produkte, ein gut strukturiertes Onboarding sowie attraktive Anstellungsbedingungen. Interessiert? Wir freuen
uns auf Thre vollstindigen Bewerbungsunterlagen (PDF).

Kontakt: Sandra von Hermanni
Jean-Pierre von Burg

Arbeitsort: Schweiz (Homeoffice)
Pensum: 100 %
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